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深圳卖房按学历打折http://www.sina.com.cn 1999年3月16日 14:02 生活日报    据报道，深圳市一家房地产公司在出售一幢新楼时明
码标价：有本科学历或初级职称者，购房在已有折扣上再
优惠5％；有硕士学历或中级职称者，优惠7％；有博士学
位或高级职称者，优惠10％。该商住楼每套住宅的平均售
价约为80万元，1张博士文凭大约可值近10万元。

    在房地产业不太景气的眼下，这家业主使出这样一招，
肯定还是为了营销，同时在卖房之余再讨一个好儿：为公
司做一个形象广告。但是，比起前些年风光过一两回的房
地产公司送房甚至送别墅给影视明星、体育明星来，这则
新闻还是别有一番新意。

    首先，它说明社会上最受尊敬的人群正在发生转移，
从过去唱一首歌挣几千上万块钱的歌手、获一块金牌后荣
誉金钱滚滚而来的体育明星群体，逐渐转移到了知识分子
中的佼佼者群体。

    其次，它说明在改革开放初期由于体制的原因而导致
的一种不合理社会分配局面，正在通过市场得到改变。具
体地说，改革开放初期，当个体户的人由于政策的扶持挣
到了比一般工薪人员多得多的收入，而置身于大院大所、
国有企业、政府机关的科技人员等知识分子，只能无奈地
接受“拿手术刀比不上拿剃头刀”的现实状况。而现在，
大量优秀的知识分子“下海”创业，他们以自己的知识创
新为社会做出了突出贡献，也使自己获得了丰厚的收入，
这些收入是一个拿剃头刀的人永远也追求不到的。  徐永
恒 